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	CATEGORIA
	DESCRIZIONE

	STRATEGIA DI MARKETING 
	Scegli le stazioni di ricarica elettrica Positive Charge per la qualità e l’affidabilità, per ridurre l’impatto ambientale dei combustibili fossili per un mondo migliore. 

	TRAGUARDI DI MARKETING
	Aumentare il valore del ciclo di vita del cliente. Migliorare la consapevolezza e le recensioni dei prodotti.

	VANTAGGIO COMPETITIVO
	Positive Charge impiega manodopera altamente qualificata e leader nelle nuove tecnologie.

	BUDGET
	Tra il 3% e il 5% delle entrate di Positive Charge.

	CICLO DI ACQUISTO DELL’ACQUIRENTE
	Gli acquirenti passano attraverso la consapevolezza, la considerazione e l’intento prima di effettuare un acquisto.

	PROPOSTA DI VALORE UNICA
	 Incidi positivamente sull’ambiente con una stazione di ricarica affidabile e di alta qualità per il tuo veicolo elettronico.

	BRANDING
	Positive Charge è un’azienda socialmente e ambientalmente consapevole.
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MARKETING MIX
	CATEGORIA
	DESCRIZIONE
	COSTO

	PRODOTTO
	Stazioni di ricarica EV
	1.100 USD

	PREZZO
	Ricarico del 30%
	1.430 USD

	LUOGO
	Piattaforma di vendita al dettaglio online Positive Charge
	2.000 USD al mese

	PROMOZIONE
	Marketing digitale, social media e campagne e-mail
	9.000 USD al mese

	PERSONE
	Team di marketing, gestione e progettazione
Clienti Positive Charge
	1.100 USD

	PROCESSO
	Positive Charge offre un valore progressivo ai consumatori. 
	

	PROVE FISICHE
	Qualità dell’esperienza e soddisfazione per i clienti Positive Charge
	





CANALI DI MARKETING
	CATEGORIA
	DESCRIZIONE
	COSTO

	OTTIMIZZAZIONE DEI MOTORI DI RICERCA (SEO)
	Ottimizzazione di parole chiave ed elementi di pagina
Creazione di contenuti
	2.000 USD al mese

	PARTNERSHIP DIGITALI 
	N/D
	

	MARKETING SUI SOCIAL MEDIA
	Commercializzare su piattaforme in cui gli utenti condividono informazioni
	1.000 USD al mese

	MARKETING VIA E-MAIL
	Concentrarsi sui micro-influencer per promuovere la consapevolezza del marchio e il traffico del sito Positive Charge
	15 USD per 1000 follower di influencer

	ALTRO
	E-mail di newsletter, acquisizione e fidelizzazione di Positive Charge
	900 USD al mese
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	DICHIARAZIONE DI NON RESPONSABILITÀ

Qualsiasi articolo, modello o informazione è fornito da Smartsheet sul sito web solo come riferimento. Pur adoperandoci per mantenere le informazioni aggiornate e corrette, non offriamo alcuna garanzia o dichiarazione di alcun tipo, esplicita o implicita, relativamente alla completezza, l’accuratezza, l’affidabilità, l’idoneità o la disponibilità rispetto al sito web o le informazioni, gli articoli, i modelli o della relativa grafica contenuti nel sito. Qualsiasi affidamento si faccia su tali informazioni è pertanto strettamente a proprio rischio.
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